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SciBase VD-brev nummer 4:
Uppdaterad strategi och sdkerstallande av langsiktigt kapitalbehov

Sommarens goda nyhet, att FDA har godkant var PMA-ansokan for Nevisense, ar en viktig
milstolpe i SciBase historia. Vi dr oerhort glada och stolta 6ver denna framgang och som en f6ljd
har vi tillsammans med styrelsen vidareutvecklat var strategi. Den uppdaterade strategin
innehaller en plan for nya kliniska applikationer som kan adderas till den befintliga Nevisense,
som kommer fungera som en plattform, och ett 6kat fokus pa forsaljning och tillvaxt dar USA
sjalvfallet spelar en stor och viktig roll.

For att mojliggora en implementering av den mer ambitidsa tillvaxtstrategin flaggade vi tidigare
i hostas for att vi kommer titta pa hur vi kan finansiera detta pa basta satt. [ férra veckan
meddelande vi darfor att vi genomfor en nyemission om cirka 85 miljoner kronor varav 75
miljoner kronor ar garanterade av vara befintliga dgare samt ett konsortium bestaende av
svenska och utldndska investerare. Var befintliga kassa pa 60 MSEK (vid utgangen av det andra
kvartalet) ar visserligen tillracklig for att driva bolaget fér minst de kommande 12 manaderna
men med ytterligare kapital har vi sdkerstallt Bolagets langsiktiga kapitalbehov och vi kan
ddarmed implementera den uppdaterade strategin pa ett snabbare och mer kraftfullt sitt.

Vara tre storsta dgare, SEB Venture Capital, SEB Pensionsstiftelse och Fouriertransform AB,
bidrar i den man de kan enligt sina investeringsmandat. Tillsammans uppgar dessa tre dgares
andel till 53,4 procent av det totala kapitalet och résterna. De har atagit sig att teckna for 16,0
miljoner kronor vilket motsvarar 21,3 procent av det garanterade beloppet
Foretraddesemissionen. Deras ataganden dr darmed ligre dn deras pro-rata-andel, men det ska
inte tolkas som minskat fortroende for oss som bolag. Orsakerna har istallet att géra med
forandrade fond- och investeringsstrategier vilket resulterar i att SEB Venture Capital endast far
teckna sig for 2,0 miljoner kronor medan Fouriertransform tecknar sig fér 55,4 procent av sin
andel och SEB Pensionsstiftelse tecknar sig for 51,9 procent av sin andel.

Kapitalet fran emissionen kommer att anvandas foér att implementera den uppdaterade
strategin, dar lanseringen och marknadsforingen i USA berdknas ta ungefar halften av kapitalet i
ansprak. Utéver det kommer ungefar 30-40 procent av kapitaltillskottet att fordelas lika pa att
utveckla och marknadsfora nya anvandningsomraden for Nevisense och for att utveckla nasta
generation produkter baserade pa den nya integrerade kretsdesignen (ASIC). Vid fullteckning av
emissionen kommer de ytterligare 10 miljoner kronorna som idag inte ar garanterade att
anvandas for att accelerera lanseringen i USA och/eller for att finansiera potentiella forvarv som
skulle kunna komplettera nuvarande produkterbjudande.

Nér vi breddar anvindningsomradet for Nevisense och impedans genom att addera nya kliniska
applikationer, sdsom icke-melanom hudcancer och eksem, innebér det en betydande potential
for oss. Att bygga en plattform baserad pa Nevisense gor att vi kan fortsatta att fokusera pa var
befintliga kundgrupp, dermatologer. Men istéllet for att kunna erbjuda en produkt for enbart ett
anvandningsomrade, dvs. detektion av malignt melanom, kommer vi nu kunna erbjuda en
plattform, i form av Nevisense, innehallande ett flertal kliniska applikationer for olika akommor
och darmed kan vi attrahera fler anvdndare och 6ka anvandandet. I och med att vi anvdnder
Nevisense som plattform blir ocksa utvecklingen av applikationer for nya kliniska omraden
betydligt enklare samtidigt som tillstdndsprocesser och lanseringsprocessen blir bade
effektivare och mindre komplex. Vi har redan idag flera studier som visar pa potentialen for
Nevisense pa dessa nya kliniska omraden. Med tanke pa att var affirsmodell bygger pa att
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anvandandet av engangselektroder genererar de stora intdkterna sa dr nya kliniska omraden,
och diarmed 6kat anvidndande, nyckeln till framtida forsaljningsframgangar.

[ Tyskland har vi nu natt en hog penetration hos de sa kallade "early adopters”. Idag har vi 170
instrument installerade hos 150 kunder och det mest glddjande &r att vi ser att instrument
anvands mer och mer flitigt. Med utgangspunkt i var lokala anviandarbas gor vi bedémningen att
det ar dags for oss att ta nista steg pa den tyska marknaden. Den uppdaterade strategin innebar
att vi kommer att fortséitta att forbattra och integrera Nevisense sa att vi kan bredda de
malgrupper vi bearbetar. Det forsta steget togs genom de uppgraderingar och forbattringar av
Nevisense-systemet som vi nyligen lanserade. Tillsammans med DermoScan kommer vi ocksa
att kunna bearbeta alla deras kunder, vilka uppgar till 6ver 400 kliniker bara i Tyskland.

[ Tyskland har vi ocksa nyligen samlat in anvdndarstatistik fran atta kliniker, som anvander
Nevisense, som ett led i deras dagliga kliniska utvardering. Datan, som kommer fran éver 5 000
patienter, visar att antalet lesioner som fatt en "negativ score” (dvs. mycket l1ag risk for
melanom) av Nevisense ligger pa ett genomsnitt om 44%, vilket ska jamféras med de 34% som
den pivotala studien visade. Det dr ett mycket bra resultat som betyder att i det dagliga
anvandandet pa klinikerna kan fler lesioner som man inte behover excidera identifieras jamfort
med studiens resultat. Med andra ord, i normal klinisk anvandning 6kar nyttan av Nevisense
jamfort med vad som visades i den pivotala studien. Dessa siffror, som alltsa dr summerade data
inhdmtad fran klinikernas verksamhet och inte fran nagon studie, &r mycket positiva for oss i var
kommande forsaljningsoffensiv pa den tyska marknaden.

Slutligen vill jag bara sdga att jag, tillsammans med 6vrig ledning och var styrelse, ser mycket
fram emot att fa borja arbeta efter den uppdaterade strategin och jag ar 6vertygad om att den
uppdaterade strategin i kombination med kapitaltillskottet kommer vara drivande i Bolagets
framgang. Vi hoppas darfor att du som aktiedgare vill f6lja med pa var resa!

Simon Grant
VD

For mer information, vianligen kontakta:
Simon Grant, VD SciBase

Tel: +46 72 887 43 99

Email: simon.grant@scibase.com

Om SciBase och Nevisense

SciBase dr ett medicinteknikbolag med huvudkontor i Stockholm, som utvecklar och sdljer
cancerdiagnostikinstrument. Produkten Nevisense dr ett hjdlpmedel for detektion av
malignt melanom, den farligaste formen av hudcancer. Bolaget grundades av Stig Ollmar,
forskare pd Karolinska Institutet. Produkten baserar pd omfattande forskning, och i den
stérsta kliniska studien som hittills genomforts for detektion av malignt melanom har
Nevisense fdtt resultat som visar pd vdrdet av metoden for sjukvdrden. Nevisense dr
godkdnd for forsdljning inom EU (CE-mdrkning), TGA-godkdnnande i Australien samt nu
dven i USA (PMA). Nevisense baserar pd en metod som kallas Elektrisk
Impedansspektroskopi (EIS) som upptdcker maligna vdvnader genom att mdta motstdndet
av elektriskt strém i cellerna. SciBase dr noterat pd Nasdaq First North ("SCIB"). Avanza dr
Certified Adviser. Mer information finns pd www.scibase.com .




