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Jag hoppas och tror pa att ni har det bra i dessa provande tider. Jag 4r mycket tacksam for att vart
team pa SciBase hittills kommit igenom detta utan problem. Samtidigt har landskapet som vi och
vara familjer verkar inom genomgatt verkliga férandringar under de senaste manaderna och jag
forvantar mig att nagra av dessa ar héar for att stanna.

Jag, vilket kanske var lite forhastat, trodde att aktivitetsnivaerna skulle minska nagot pa grund av
Covid-19. Sa fel jag hade! Vi har varit och fortsatter att vara mycket upptagna med ett antal
spannande projekt.

Men forst lite om vara kunder. Vara tva fokusmarknader ar Tyskland och USA - och i USA har vi hittills
varit koncentrerade till det norddstra och sarskilt New York-omradet. Bada har paverkats avsevart av
pandemin, och da sarskilt New York. Manga klinker bérjar 6ppnas nu, men med minskade 6ppettider
och ett minskat patientantal. Estetiska procedurer som botox har till storsta delen stoppats, men
medicinska procedurer som exempelvis hudcancerkontroller paborijas igen. Det kommer att ta lite tid
att aterga till en ny normalitet, men processerna for att starta om verksamheterna ar pa gang.

Sa vad har hallit oss sa sysselsatta? Jag skulle vilja ga igenom ett antal av vara senaste milstolpar och
viktiga projekt som vi arbetar med.

Tyskland

Aven om Covid-19 visentligt paverkade forsiljningen under forsta kvartalet i Tyskland, var vi extremt
nara att na lonsamhet i Tyskland under det forsta kvartalet. Detta beror pa en fortsattning av den
Okade anvandning och forséljning av elektroder som vi sag under 2019 samt besparingar inom var
kundsupport. Nevisense 3.0 har dramatiskt forbattrat anvandbarheten for kunder sa att metoden ar
lsttare att integrera i deras arbetsfléde och vilket har 6kat anvandningen. A andra sidan kraver
Nevisense 3.0 mycket mindre traning och support, vilket har lett till minskade personalkostnader. Att
na lénsamhet lokalt i Tyskland &r viktigt eftersom det betyder att vi kan koncentrera vara
investeringar pa de andra tva delarna av var strategi - USA och vara nya applikationer.

Framsteg i USA (Antligen!)

Inom medicinteknik finns det ett talesatt att "om du inte har lyckats i USA, har du inte lyckats". Det ar
en fantastisk marknad nar en produkt val har blivit etablerad men det &r en notoriskt tuff marknad
att penetrera och ersattningssystemet ar 6verlagset det viktigaste och mest komplexa som jag har
stott pa. Det har tagit mycket langre tid an vi hade hoppats, men vi har nu natt nagra viktiga
milstolpar

For det forsta, efter en intensiv 11-manaders process godkande FDA Nevisense 3.0. Att det tar sa
lang tid har att géra med det faktum att melanom betraktas som en applikation med hog risk och
darfor ar kraven mycket harda. Sa harda att vi faktiskt ar det enda systemet som ar godkant for
detektion av melanom pa den amerikanska marknaden. Vi tror att Nevisense 3.0 &r kommer vara
avgorande for var framgang i USA dar patientgenomstromning och effektivitet &r &nnu mer viktigt an
i Europa.

Vi kunde ocksa gladjande nog tillkdnnage vart samarbete med dermatologikedjan Advanced
Dermatology and Cosmetic Surgery (ADCS) forra veckan. Som det stérsta amerikanska natverket med
over 150 kliniker i USA ar ADCS en utmarkt partner och detta ar en betydande majlighet fér bada
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foretagen. Drivkraften for ADCS uttrycktes bast av VD Matt Leavitt nar han sa "Jag vill fora in mer
vetenskap till dermatologin". De har ocksa ett foretagsomfattande fokus pa tidig upptackt av
hudcancer, sa ADSC passar val ihop med SciBase. Fler nyheter kommer att f6lja nér vi lanserar
pilotfasen under de kommande veckorna och manaderna.

/

Utover det sag vi en bra foérsaljning och en bra 6kning av anvandningen fran vara amerikanska kunder
under det fjarde kvartalet och borjan av forsta kvartalet. Med effekten av Covid-19 sa har vara
forsaljningsaktiviteter minskat, sa vi har tagit chansen att fokusera pa ersattningsprocessen, vilken
fortsatter att ga framat, om an langsammare &n vi skulle 6nska.

Samma teknologi, nya produkter

Karnan | vara produkter dr en kombination av Elektrisk Impedans Spektroskopi (EIS) och Artificiell
Intelligens (Al). Det ar manga bolag som pratar om Al inom dermatologi men vi ar ett av enbart ett
fatal bolag globalt som faktiskt lanserat en Al-baserad medicinsk produkt pd marknaden. Hittills har
runt 100 000 patienter med lyckat resultat testats med var kombinerade Al och EIS metodik.

Utvecklingsmassigt sa arbetar vi med tva nya produktomraden. For det forsta sa tar vi samma
karnteknologi som vi har for elektroden och EIS-metodiken och utvecklar nya Al-algoritmer som
stoder nya och spannande kliniska applikationer. Med andra ord, vi anvander samma basteknologi
som vi har utvecklat under de senaste 15 aren och bygger nya mjukvaruanalyser som ger ett kliniskt
varde inom nya kliniska applikationsomraden. Dessa tvd omraden &r icke-melanom hudcancer och
utvardering av hudens barriar. Bada dessa applikationer har minst lika stora potential som melanom
och jag ser applikationen for hudbarriar som en sarskilt spannande produkt. Om du ar intresserad av
att lara dig mer om dessa omraden rekommenderar jag att du besoker var webbplats eller tittar pa
foljande lank fran var Al-partner Peltarion [https://peltarion.com/blog/applied-ai/scibase].

For det andra sa ar vi nastan klara med en revolutionerande ny produkt som heter Nevisense Go.
Nevisense Go dr en miniatyriserad, handhallen version av Nevisense. Produkten erbjuder helt
fristdende EIS-matningar och Al-baserade utvarderingar av dessa matningar. Den forsta
applikationen for Nevisense Go ar matning av hudens barridrfunktion, men sa smaningom ska alla
applikationer kunna stdédjas. Produkten har manga mojligheter. Genom att vara mindre, mycket
billigare och lattare att anvdnda, sa har Nevisense Go en verklig potential utanfér
dermatologikliniken. Vi har ett lovande intresse fran industrin for denna produkt, och det kommer att
vara vart initiala fokus. Jag ser fram emot att kunna dela fler nyheter om detta nar vi ndrmar oss en
slutférd produkt.

Som ni kan se sa ar det mycket som &r pa gang. Vart mal ar att géra sa mycket som majligt nu, sa att
nar marknaden val kommer tillbaka "vi kan gasa pa alla cylindrar". Vi har ett bra team och jag ar
verkligen stolt 6ver vad de fortsatter att uppna under dessa svara omstandigheter. Skot om dig och
ta det forsiktigt i dessa tider, och jag ser fram emot att traffa dig virtuellt eller pa annat satt i
kommande presentationer av foretaget under var pagaende kapitalanskaffning.

Ytterligare information finns tillgangligt pa [http://investors.scibase.se/sv] om du skulle vara
intresserad av att bli en ny aktiedgare.

Med vanliga halsningar

VD, Simon Grant


https://peltarion.com/blog/applied-ai/scibase
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Om SciBase och Nevisense

SciBase dr ett medicinteknikbolag med huvudkontor i Sundbyberg, som utvecklat och sdljer ett unikt
“point-of-care” instrument for utvdrdering av olika hudsjukdomar sGsom hudcancer och atopisk
dermatit. Den férsta produkten Nevisense dr ett hjéilomedel fér detektion av malignt melanom, den
farligaste formen av hudcancer. Vidareutveckling har lett till att Nevisense ocksd kan anvéndas som
ett verktyg for att utvdrdera hudens barridrfunktion och inflammation. Bolaget grundades av Stig
Ollmar, forskare pa Karolinska Institutet. Produkten baserar pd omfattande forskning, och i den
storsta kliniska studien som hittills genomforts fér detektion av malignt melanom har Nevisense fdtt
resultat som visar pd vérdet av metoden for sjukvarden. Nevisense ér godkdnd fér férséljning inom
EU (CE-mdrkning), TGA-godkénnande i Australien samt godkdnt av FDA i USA (PMA). Nevisense dr
baserad pd en metod som kallas Elektrisk Impedansspektroskopi (EIS) som upptécker maligna
vdvnader genom att méta motstandet av elektriskt strém i cellerna. SciBase dér noterat pd First North
Growth Market ("SCIB"). Mer information finns pd www.scibase.com



mailto:corp@avanza.se
http://www.scibase.com/

